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R H E TO R I K A U S B I L D U N G

»Eine Investition in Wissen bringt immer noch die besten Zinsen.«
(Benjamin Franklin)

MIT DREI INTENSIV-SEMINAREN

Weil viele Berufstätige nicht mehr die Gelegenheit erhalten, ein Rhetorikseminar von ihrer Firma 
fi nanziert zu bekommen, hat Stéphane Etrillard sich entschlossen, eine Rhetorikausbildung 
in Form eines Seminarpakets mit seinen off enen Seminaren anzubieten. Denn umfangreiche 
Kenntnisse in Rhetorik und Dialektik bleiben unverzichtbar, um berufl ich erfolgreich zu sein und 
weiterzukommen.

Die Erfahrung zeigt: Es braucht mindestens acht Tage, um jemanden in Rhetorik, Dialektik und 
Körpersprache auszubilden und fi t zu machen.

Alle Teilnehmer, die Stéphane Etrillards Seminare gebucht und besucht haben, wissen, dass 
dieser Zeitraum notwendig ist, um das Gelernte zu verinnerlichen und anzuwenden.

In diesen acht Tagen erhalten Sie ein kompaktes und sofort umsetzbares Praxiswissen in 
Rhetorik, Dialektik, Souveränität und Körpersprache.

Die Termine für die Teilnahme können Sie ab sofort in unserem Seminarkalender frei wählen. 
Mein Tipp: Besuchen Sie die Seminare in der folgenden Reihenfolge:

• Charisma und souveränität

• souveräne dialektik und körpersprache

• Rhetorik und dialektik premium

Die drei Intensiv-Seminare sollten idealerweise innerhalb von zwei bis sechs Monaten besucht 
werden, um den bestmöglichen Lerne� ekt zu gewährleisten.

Wenn Sie diese Ausbildung buchen, erhalten Sie einen Seminarwert von 8.350 Euro zzgl. MwSt 
für nur 5.750 Euro zzgl. MwSt.

Inzwischen liegt die persönliche Weiterbildung oft in den eigenen Händen – was für Selbstständi-
ge und Freiberufl er ohnehin gilt, betriff t nun auch immer mehr Arbeitnehmer. Gerade das rhetori-
sche Wissen und Können erweisen sich dabei immer wieder als unabdingbar für den persönlichen 
Erfolg. 

Über 25.000 Teilnehmer 
bewerteten die Seminare von 
Stéphane Etrillard mit einer 
Durchschnittsnote von 1,2

Zielsetzung
Aus der Praxis für die Praxis – 
in diesem Privatissimum lernen und 
trainieren Sie, wie Sie:
- durch Ihr Auftreten die Basis für 

lösungsorientierte Gespräche schaff en

- auch kritische Gesprächssituationen 
mit diplomatischem Geschick meistern

- selbst schwierige Verhandlungen 
mit Fingerspitzengefühl zum Ziel zu 
bringen

- Fettnäpfchen im Gespräch souverän 
vermeiden

- verbale Angriff e intelligent, schlag-
fertig und charmant kontern

Teilnehmerkreis
Das Privatissimum ist streng begrenzt 
auf sechs Teilnehmer(innen). Vor 
Beginn erhalten Sie Gelegenheit, aktu-
elle und für Sie persönlich besonders 
wichtige Themen einzubringen – diese 
Themen werden dann bei der Auswahl 
der Übungen und der Gestaltung des 
Privatissimums berücksichtigt. Denn: 
Die Ihnen wichtigen Themen haben 
Priorität.

Investition
5.750,00 Euro zzgl. MwSt. 
(Seminargebühr)

Seminarleitung
Stéphane Etrillard
Rhetoriktrainer und Businesscoach

Unser Versprechen an Sie

Sie werden in unseren Seminaren als Persönlichkeit mit ihrer eigenen Geschichte ernst 
genommen. Werte wie Toleranz, Respekt und Fairness schreiben wir groß. Egal, wo Sie 
heute stehen, welche Erfahrungen Sie haben und was Sie derzeit tun, wir werden Sie in 
Ihrer Einmaligkeit fördern. Sie stehen als Teilnehmer im Mittelpunkt. Stéphane Etrillard 
wird auf Sie und Ihre Fragen individuell eingehen
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Über 25.000 Teilnehmer 
bewerteten die Seminare von 
Stéphane Etrillard mit einer 
Durchschnittsnote von 1,2

So punkten Sie in Präsentationen, Meetings 
und Kurzvorträgen durch mehr Ausstrahlung

Einige Highlights aus dem Programm:

• Gelungener Einstieg: Methoden, um garantiert Aufmerksamkeit zu wecken

• Erfolgsfaktoren und Wirkungsmittel für gelungene Präsentationen

• Umgang mit Lampenfi eber: Vor Gruppen gewinnend auftreten

• Bedeutung von Sprache und Körpersprache

• Publikumsnähe und Präsenz zeigen

• Das eigene Charisma entfalten und authentisch wirken

• Kompetenter Aufbau von Reden und Präsentationen

• Wirksam und zuhörerorientiert argumentieren

• Tipps, wie Sie sich und Ihre Ideen besser durchsetzen

• Verlegenheitsgesten, Füllwörter und Floskeln vermeiden

• Eff ektiver kommunizieren und Sprachmarotten eliminieren

• Souveräner Umgang mit Hilfsmitteln und Technik

• Souveräner Umgang mit Blackouts: So behalten Sie den roten Faden

• Souveräner Umgang mit Störungen, Angriff en und Fragen

• Gruppendynamische Eff ekte kennen, erkennen und steuern

• Intelligent und schlagfertig reagieren bei Provokationen

• Menschen mitreißen & Präsentationsziele sicher erreichen

• Kürze statt Länge: Tipps für prägnante Präsentationen

• Einen bleibenden Eindruck hinterlassen

CHARISMA UND SOUVERÄNITÄT

   Zufriedenheits -

garantie:

maximal 

    Teilnehmer
6

Zielsetzung
Das Intensivcoaching CHARISMA UND 
SOUVERÄNITÄT zeigt Ihnen, wie Sie Ihre 
rhetorische Wirkung deutlich verbes-
sern. Der berufl iche Erfolg hängt auch 
entscheidend ab von der wirksamen 
Präsentation von Ideen und Inhalten. 
In praxisnahen Situationen lernen Sie, 
wie Sie garantiert Wirkung erzielen, 
gewinnend auftreten und Gruppen für 
sich und Ihre Ziele gewinnen. 
Dieses Seminar vermittelt sofort an-
wendbares Praxiswissen für alle, die vor 
Gruppen noch sicherer auftreten und 
Zuhörer mitreißen wollen.

Teilnehmerkreis
Dieses Intensivcoaching empfi ehlt 
sich für alle, die berufl ich vor Gruppen 
noch überzeugender kommunizieren 
wollen. Besonders interessant ist es für 
Personen, die in Gruppen Menschen 
für Ideen gewinnen und in Präsentatio-
nen, Meetings und Referaten souverän 
auftreten wollen. Die Teilnehmerzahl ist 
streng begrenzt!

Orte I Termine I Zeiten
nur wenige Termine in 2017!

Berlin 23. – 24. Februar 2017
 27.–28. April 2017
Düsseldorf 22. – 23. Juni 2017
Berlin 25. – 26. September 2017
 30.–31. Oktober 2017
Düsseldorf 09. – 10. November 2017
Berlin 27. – 28. November 2017
 11.–12. Dezember 2017

Seminarleitung
Stéphane Etrillard, 
Rhetoriktrainer und Businesscoach

Die Wirksamkeit dieses Seminars wird durch eine streng 
begrenzte Teilnehmerzahl und die gründliche Auswertung von 
Videoaufnahmen für jeden Teilnehmer gewährleistet.
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Über 25.000 Teilnehmer 
bewerteten die Seminare von 
Stéphane Etrillard mit einer 
Durchschnittsnote von 1,2

UND KÖRPERSPRACHE
Einige Highlights aus dem Programm:

• Die Erfolgsfaktoren der Gesprächführung und Argumentation

• Die sechs Gesprächstypen

• Die Prinzipien eff ektiver Gesprächsrhetorik

• Die Bedeutung der Beziehungsebene in Gesprächen und Verhandlungen

• Psychologie der Gesprächsführung: Wie Sie Menschen motivieren

• Der richtige Einsatz von Fragen für gelungene Gesprächsführung

• Körpersprachliche Signale erkennen

• Richtiger Umgang mit Dominanzverhalten: So setzen Sie sich durch

• Die 5 Phasen für eff ektive Gesprächsführung und Verhandlung

• Methoden für die souveräne Führung von »schwierigen« Gesprächen

• Bewährte Argumentationsmuster erkennen und anwenden

• Statements kompetent und überzeugend vermitteln

• Kritik geschickt formulieren

• Tipps, wie Sie in kritischen Situationen die Oberhand behalten

• Souveräner Umgang mit Widerstand in Gesprächen

• Souveräner Umgang mit Einwänden, Angriff en und Zwischenfragen

• Souveräner Umgang mit dem Faktor Zeit

• Faire und unfaire Dialektik erkennen

• Unfairen Gesprächspartnern ihre Grenzen zeigen

• Gewinner-Gewinner-Situationen schaff en

• Tipps für den Umgang mit »harten« Gesprächspartnern

• Gespräche und Verhandlungen sicher zum Abschluss bringen

• Ungeplantes souverän meistern

SOUVERÄNE DIALEKTIK 

Zielsetzung
In diesem Intensivcoaching geht es um 
Sie und Ihren argumentativen Erfolg. 
Mit Hilfe der Videoaufnahme werden 
Ihre Wirkung und Darstellungsweise 
optimiert. Das Training ist sehr praxis-
nah aufgebaut und erfordert daher viel 
aktive Mitarbeit der Teilnehmer/-innen. 
Der Trainingserfolg wird durch einen 
übungsintensiven und doch lockeren 
Arbeitsstil sowie professionelle 
Seminarunterlagen unterstützt.

Teilnehmerkreis
Dieses Seminar empfi ehlt sich für alle, 
die in vielen Lebenssituationen – privat 
wie berufl ich – noch wirksamer über-
zeugen wollen. Besonders interessant 
ist es für Menschen, die tagtäglich 
beraten und managen. 

Die Teilnehmerzahl ist streng begrenzt!

Orte I Termine I Zeiten
nur wenige Termine in 2017!

Berlin 20. – 22. Februar 2017
 22. – 24. März 2017
Düsseldorf 24. – 26. April 2017
 10. – 12. Juli 2017
Berlin 29. November  – 
 01. Dezember 2017

Seminarleitung
Stéphane Etrillard
Rhetoriktrainer und Businesscoach

Die Wirksamkeit dieses Intensiv-Coachings wird durch eine 
streng begrenzte Teilnehmerzahl und die gründliche Auswer-
tung von Videoaufnahmen für jeden Teilnehmer gewährleistet.
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Über 25.000 Teilnehmer 
bewerteten die Seminare von 
Stéphane Etrillard mit einer 
Durchschnittsnote von 1,2

Einige Highlights aus dem Programm:

• Erfolgsfaktoren für mehr Souveränität

• Wirkung schlägt Fachwissen

• Frei und sicher vor Publikum reden

• Lampenfi eber ade!

• Wirkungsvoll und unterhaltsam präsentieren

• Eff ektiver Aufbau von Reden und Präsentationen

• Wirkungsvoller Einsatz von Hilfsmitteln und Technik

• Authentische Körpersprache

• Gekonnt improvisieren, wenn alle Stricke reißen

• Standpunkte sicher vortragen

• Wirkungsvoll argumentieren mit bewährten Modellen

• Taktische Reihenfolge von Argumenten

• Emotionale Ansprache von Gruppen

• Umgang mit Zwischenrufen und Störern

• Eff ektive Methoden der Gesprächssteuerung

• Aktives Zuhören

• Spiegeltechniken im Überzeugungsprozess

• Wohldosierter Einsatz von Lob und Kritik

• Souveräne Führung von »schwierigen« Gesprächen

• Souverän verhandeln in Führung und Verkauf

• Experten-Tipps zur eff ektiven Führung von Meetings

• Feedback konstruktiv geben und annehmen

• Praxiserprobte Methoden der Einwandbehandlung

• Negative Nachrichten positiv vermitteln

• Wirkungsvolle Fragetechniken

• Gegenfragetechniken in Grenzsituationen

Bisherige Seminarteilnehmer sagen übereinstimmend aus, dass dieses Premium-
Seminar das beste von Stéphane Etrillard ist. Als Bonus erhalten Sie in diesem 
Privatissimum ein Zusatzmodul: „Wie Sie Menschen typ- und motivationsgerecht 
überzeugen.“ Allein wegen dieses exklusiven Know-hows lohnt sich der Besuch des 
Privatissimums, denn dann können Sie (fast) jeden überzeugen.

RHETORIK UND DIALEKTIK PREMIUM
Zielsetzung
Die Vermittlung von Erfolgsfaktoren 
und wirksamen Methoden für die 
Überzeugung in Gruppen und Einzel-
gesprächen steht im Mittelpunkt dieses 
Premium-Seminars. 

Die eigenen kommunikativen Fähigkei-
ten werden anhand von Beispielen aus 
dem berufl ichen Umfeld der Teilnehmer 
trainiert und verbessert. Zielsetzung 
ist die souveräne Entwicklung der 
Überzeugungskraft in unterschiedlichen 
berufl ichen Situationen.

Teilnehmerkreis
Dieses Premium-Seminar empfi ehlt sich 
für Führungskräfte und Unternehmer, 
die im Beruf ihren Wirkungsgrad deut-
lich steigern und schnell und eff ektiv 
lernen wollen, wie sie vor Publikum, in 
Kleingruppen und im Einzelgespräch 
wirksam überzeugen. 
Die Teilnehmerzahl ist streng begrenzt!

Orte I Termine I Zeiten
nur wenige Termine in 2017!

Berlin 25. – 27. Januar 2017
 01.–03. März 2017
Düsseldorf 03. – 05. April 2017
 06.–08. September 2017
Berlin 01. – 03. November 2017

Seminarleitung
Stéphane Etrillard, 
Rhetoriktrainer und Businesscoach
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Stéphane Etrillard
Stéphane Etrillard zählt laut Perfect Speakers als Keynote Speaker zu den Top 100 sowie als einer der Top-
Wirtschaftstrainer und Executive Coaches. Er gilt als führender europäischer Experte zum Thema „persönliche 
Souveränität und Unternehmer-Souveränität “. Bei Entscheidern und Führungskräften ist er als Ratgeber und 
Impulsgeber gesucht und bekannt.  
Als Coach und Autor genießt er einen hervorragenden Ruf. Mit seinen offenen Seminaren im Bereich Rhetorik, 
Dialektik, Körpersprache, Überzeugungspsychologie sowie Selbstvermarktung verhalf er bereits über 25.000 
Teilnehmern zu mehr Souveränität in allen Lebenslagen.

Stéphane Etrillard: führender Experte für persönliche Souveränität
Stéphane Etrillard ist internationaler Keynote Speaker und zählt zu den meistgefragten und besthonorierten  
Wirtschaftstrainern im deutschsprachigen Raum. Stéphane Etrillard, Kosmopolit französischen Ursprungs lebt in 
der Kulturmetropole Berlin. In seiner Freizeit beschäftigt er sich leidenschaftlich mit Philosophie, Literatur und 
Klaviermusik und lernt mit großer Begeisterung das Klavierspielen.

Stéphane Etrillard vermittelt Kompetenz aus der Praxis für die Praxis.
Sein einzigartiges bewährtes Know-how ist in den letzten 20 Jahren in der Beobachtung und Begleitung  
von mehreren Tausend Unternehmern, Führungskräften und Verkäufern aus unterschiedlichsten Branchen  
entstanden. Zudem wurde er als Ausnahmepersönlichkeit unter die Top 100 Speakers aufgenommen. 
Coachings und Seminare führte er bis jetzt in Deutschland, Österreich, der Schweiz, den Niederlanden, Spanien, 
Irland, Belgien, Luxemburg, Frankreich, Italien, Ungarn, Tschechien sowie in Russland durch.

Mit Souveränität zum Erfolg
Zu seinen Privatklienten zählen Manager aus Großunternehmen, mittelständische Unternehmer und Politiker 
sowie viele Menschen, die sich bei ihm neue Impulse holen, um ihre Kommunikation zielführender zu gestalten.  
Er steht einigen der angesehensten Familien Europas als Privatcoach mit Rat und Tat zur Seite. Durch zahlreiche 
Vorträge, Presseartikel und Publikationen ist er einem breiten Publikum bekannt geworden. Er ist Autor von über 
40 Büchern, Management-Lehrgängen und Audio-Coaching-Programmen, die zu den Business-Topsellern zählen. 
Täglich lesen über 30.000 Menschen seine Coaching-Impulse in den sozialen Netzwerken. 
Er ist beliebter Interviewpartner für die Presse von „Cash“ bis „ManagerSeminare“ über „Focus Money“ sowie gern 
gesehener Gast bei Talkrunden und Podiumsdiskussionen. Vielen ist er auch aus Fernsehinterviews bei NRW TV 
sowie Rundfunkinterviews bei „Bayern 2 Radio“ bekannt. 
Stéphane Etrillard zählt das Who‘s Who europäischer Unternehmen zu seinen Kunden. Das Spektrum seiner  
Kunden erstreckt sich von innovativen Mittelständlern über DAX-Unternehmen bis zu global agierenden Konzernen. 
Bei den führenden Seminar- und Kongressveranstaltern zählt er zu den gefragtesten Referenten. In Zusammen-
arbeit mit Führungskräfte-Akademien und Seminarveranstaltern hat er Fach- und Führungskräfte von fast allen 
DAX-Unternehmen geschult.
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Auszeichnungen 
Stéphane Etrillard ist Träger des „UE Excellence Award“.  

2016 wurde Stéphane Etrillard in den Kreis der professionellen Redner 
„Top Speaker 2016“ aufgenommen. 

2014 wurde Stéphane Etrillard in den Kreis der professionellen Redner 
„Top Speaker 2014“ aufgenommen. 

2013 wurde Stéphane Etrillard in den Kreis der professionellen Redner 
„Top Speaker 2013“ aufgenommen.

2012 wurde Stéphane Etrillard in den Kreis der professionellen Redner 
„Top Speaker 2012“ aufgenommen.  

2006 – 2012 Stéphane Etrillard gilt laut Perfect Speakers als KEYNOTE SPEAKER 
zu den Top 100   

2010 – 2013 wurde Stéphane Etrillard ins „Deutsche Rednerlexikon“ aufgenommen.  

2009 wurde Stéphane Etrillard „Expert Member“ von Vortragsredner.de  

2008 und 2009 wurde Stéphane Etrillard in den Kreis der TOP 100 
„Excellent Trainers“ aufgenommen.

2007 wurde Stéphane Etrillard in den Kreis der „Platinum Speakers“ aufgenommen.

2006 wurde Stéphane Etrillard in den Kreis der „Perfect Speakers“ aufgenommen.

2005 – 2011 Mitglied der German Speakers Association (GSA)

2005 wurde Stéphane Etrillard als zertifi zierter Experte für „Profi seminare“ im 
Qualitäts expertennetzwerk der „Erfolgsgemeinschaft“ aufgenommen.

2004 – 2005 wurde Stéphane Etrillard unter die Top 100 „Excellent Speakers“ 
aufgenommen.

2003 wurde das Buch von Stéphane Etrillard „Spitzengespräche“ in die Business-
Bestseller in Österreich aufgenommen und von ChangeX in der Kategorie „Bester 
Ratgeber 2003“ gekürt.

Seinen kostenlosen newsletter 

»Managementbrief-Rhetorikbrief«
abonnieren Sie sich unter  www.managementbrief.de oder www.rhetorikbrief.de

(bereits 27.000 Abonnenten)

Professioneller Redner
www.top-speaker.com

T O P  S P E A K E R
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Referenzen
Als führender Experte für persönliche Souveränität zählt Stéphane Etrillard das Who‘s Who europäischer Unternehmen 
zu seinen Kunden. Hier finden Sie eine Auswahl an Unternehmen und Organisationen, deren Teams und Mitarbeiter vom 
Management Institute SECS in firmeninternen oder offenen Seminaren geschult oder gecoacht wurden:

•	7 P Consulting GmbH, Frankfurt
•	Abbott Diagnostika GmbH, Wiesbaden
•	ABB Turbosystems AG, Baden (Schweiz)
•	Aconsite AG, Dortmund
•	Actelion Pharmaceuticals Ltd., Allschwil (Schweiz)
•	advantage-IT GmbH, Brühl
•	AIDA Cruises, Rostock
•	Allianz SE, München
•	Angst+Pfister AG, Zürich
•	Amatheon Agri Holding NV, Berlin
•	AOK PLUS - Die Gesundheitskasse für Sachsen und Thüringen, 

Erfurt
•	Arbeitskammer des Saarlandes, Saarbrücken
•	Arcor AG & Co. KG, Eschborn
•	ascom Autelca AG, Gümligen (Schweiz)
•	AUDI, Ingolstadt
•	Autobahn Tank & Rast GmbH, Bonn
•	AUTOSTADT GmbH, Wolfsburg
•	AutoVision GmbH, Wolfsburg
•	A-Z Logistik GmbH, Dorsten
•	B.A.D Gesundheitsvorsorge und Sicherheitstechnik GmbH, Bonn
•	BAM Deutschland AG, Stuttgart
•	BASF, Paris-Levallois
•	BASF Construction Chemicals, Augsburg
•	Bayern Card-Services GmbH - S-Finanzgruppe, München
•	Beeline GmbH, Köln
•	Beiersdorf AG, Hamburg
•	BERU Electronics GmbH, Bretten
•	BKW FMB Energie AG, Bern
•	Bayern Chemie, Aschau
•	Bayerische Eisenbahngesellschaft mbH, München
•	BFS health finance GmbH, Dortmund
•	Breitfeld & Schliekert GmbH, Karben
•	BROOKS Instruments, Haan
•	Bund Junger Unternehmer, Bielefeld
•	Carl Zeiss AG, Oberkochen
•	Cebal Verpackungen GmbH, Scheßlitz
•	Centracon AG, Leichlingen
•	Confex Group - PTG Performance Training, Oslo
•	Covidien Switzerland Ltd., Wollerau (Schweiz)
•	Crèdit Suisse Deutschland AG, Frankfurt
•	Cyrano Kommunikation GmbH, Münster
•	CSC Christliche Gewerkschaft, Brüssel

•	DAK - Unternehmen Leben, Hamburg
•	Daimler AG, Fellbach
•	Daimler AG, Stuttgart
•	Daimler TSS GmbH, Ulm
•	Dataspin Verlagsdienstleistungen GmbH, München
•	DB Regio AG, Frankfurt
•	Dekra Personaldienste GmbH, Saarbrücken
•	Der Augenoptiker, Leinfelden-Echterdingen
•	Deutsche Bank AG, Frankfurt
•	Deutsche Leasing AG, Bad Homburg
•	Deutsche Post AG, Bonn
•	DEUTSCHE ROCKWOOL Mineralwoll GMBH & Co. OHG, Gladbeck
•	Deutsche Telekom AG, Bonn
•	Deutsche Vermögensberatung, Frankfurt
•	DFMG Deutsche Funkturm GmbH, Köln
•	DG-ANLAGE Gesellschaft mbH, Frankfurt
•	Dräger Medical GmbH, Lübeck
•	DR. KADE Pharmazeutische Fabrik GmbH, Berlin
•	Dr. Nagler & Company GmbH, Schnaittenbach
•	DZ BANK AG, Frankfurt
•	DZ Privatbank (Schweiz) AG, Zürich
•	EADS Deutschland GmbH, Ottobrunn
•	E.ON IS GmbH, Hannover
•	E.ON IT GmbH, Hannover
•	EDAG GmbH & Co. KGaA, Fulda
•	Erich Haugg GmbH & Co.KG, Augsburg
•	Erfurt & Sohn KG, Wuppertal
•	Erlus AG, Neufahrn/Niederbayern
•	Esprit Europe GmbH, Ratingen
•	ETO Nahrungsmittel KG, Ettlingen
•	e-Spirit AG, Dortmund
•	Faurecia Autositze GmbH, Neubrug
•	For Sale Mobile GmbH, Hamburg
•	For Sale Services GmbH, München
•	FUNDAMENTAL SCHULUNGSZENTRUM, Essen
•	Galderma Laboratorium GmbH, Düsseldorf
•	Gesellschaft für Funktionsdiagnostik,  
DIR® System mbH & Co. KG, Essen

•	gematik-Gesellschaft für Telematikanwendungen der  
Gesundheitskarte mbH, Berlin

•	Glinicke automobiles GmbH & Co. KG, Kassel
•	Golf & Country AG, Gonten (Schweiz)
•	Handwerkskammer Region Stuttgart, Stuttgart
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•	Harrasser & Partner G.m.b.H, Bolzano
•	Hartmann Druckfarben GmbH, Frankfurt
•	Hastalska s.r.o., Prag (Tschechische Republik)
•	Hella Electronics Engineering GmbH, Regensburg
•	HellermannTyton GmbH, Tornesch
•	Henschel Fertigungstechnik GmbH, Heilbad Heiligenstadt
•	HOCHTIEF Gebäude Management, München
•	Holcim (Süddeutschland) GmbH, Dotternhausen
•	Homag Holzbearbeitungssysteme GmbH, Schopfloch
•	HORNBACH Baumarkt AG, Bornheim bei Landau/Pfalz
•	Horvâth & Partner GmbH, Stuttgart
•	Hydrometer GmbH, Ansbach
•	Hydro Aluminium, Raeren (Belgien)
•	IBF Institut für Betriebsführung AG, Basel
•	Ideal Fensterbau Weinstock GmbH, Wittlich
•	IFF Immobilien & Finanzierungsberatungsgesellschaft mbH, 

Berlin
•	Intersnack Knabber-Gebäck GmbH & Co KG, Köln
•	Itergo GmbH, Köln
•	IZB Informatik-Zentrum München –  
Frankfurt a. M. GmbH & Co. KG, Aschheim

•	Janssen-Cilag Pharma GmbH, Wien
•	Johnson Controls Automotive Electronics GmbH, Remchingen
•	KarstadtQuelle Versicherungen, Nürnberg
•	Kaufland Dienstleistung GmbH & Co. KG, Neckarsulm
•	KBC Bank Deutschland AG, Bremen
•	KfW Bankengruppe, Niederlassung Bonn
•	Klaus Schön Bürotechnik GmbH, Magdeburg
•	Kommunale Immobilien Jena, Jena
•	Laboratoire Biosthètique, Paris
•	Laboratoire Biosthètique, Pforzheim
•	Landesmesse Stuttgart GmbH, Stuttgart
•	Landkreis Osnabrück, Osnabrück
•	La Luxembourgeoise-Versicherung, Luxemburg
•	Legamaster, edding Aktiengesellschaft, Ahrensburg
•	Liebherr-International Deutschland GmbH,  

Biberach an der Riss
•	Lübecker Hafengesellschaft mbH, Lübeck
•	Mahle Motorenteile GmbH, Stuttgart
•	Mainova AG, Frankfurt
•	MAIRDUMONT GmbH & Co. KG, Ostfildern
•	MAKINO Europe GmbH, Hamburg
•	Management Circle AG, Eschborn
•	Mannheimer AG Holding, Mannheim
•	MANZ’sche Verlags- und Universitätsbuchhandlung GmbH,  

Wien

•	Marketing Club Nordhessen e.V., Kassel
•	mayato GmbH, Berlin
•	Mediobanca – Banca di Credito Finanziario SpA, Frankfurt
•	Medizinverlage Stuttgart gmbH & Co. KG, Stuttgart
•	Merck KGaA, Darmstadt
•	meridan Consulting GmbH, Dreieich
•	Merlin Diagnostika, Bornheim
•	Messe Frankfurt GmbH, Frankfurt
•	NetCologne GmbH, Köln
•	Netviewer AG, Karlsruhe
•	Nord LB - Nordeutsche Landesbank, Hannover
•	NORMA Germany GmbH , Maintal
•	Novartis Consumer Health S.A., Nyon (Schweiz)
•	nmr – Netz Mittleres Ruhrgebiet GmbH, Bochum
•	Oberkircher Winzergenossenschaft eG, Oberkirch
•	oculentis GmbH, Berlin
•	ODS B.V. , Barendrecht (Niederlande)
•	Oesterreichische Nationalbank, Wien
•	öRAG Service GmbH, Düsseldorf
•	ONTRAS – VNG Gastransport GmbH, Leipzig
•	Otto-Versand, Hamburg
•	OVB Vermögensberatung, Salzburg
•	P Consulting & Software AG, Frankfurt am Main
•	Penac Writing Instruments GmbH, Fürth
•	Performance Training, Oslo
•	Peterson Deutschland GmbH, Düsseldorf
•	Protac SA, Orlèans (Frankreich)
•	Prosoz Institut Herten, Herten
•	Qurius Deutschland AG, Hamburg
•	Recaro GmbH & Co. KG, Kirchheim unter Teck
•	Reckitt Benckiser Deutschland AG, Mannheim
•	RINGFOTO GmbH & Co. ALFO Marketing KG, Fürth
•	Robert Bosch GmbH, Stuttgart
•	Sanofi Aventis Deutschland GmbH, Berlin
•	Sankyo Pharma GmbH, München
•	SAP Deutschland AG & Co. KG, Waldorf
•	SCA Graphic Paper Deutschland GmbH, Mettmann
•	SCHAKO Klima-Luft Ferdinand Schad KG, Kolbingen
•	Schnorr GmbH, Sindelfingen
•	Schülke & Mayr GmbH, Norderstedt
•	Schweizerische Kader-Organisation, Zürich
•	Shire Deutschland GmbH, Berlin
•	shotview photographers management gmbh, Wien
•	Siemens Business Services, München
•	Siemens Gebäudemanagement, München
•	Siemens Healthcare, Erlangen
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•	Sirona Dental Systems GmbH, Bensheim
•	SMA Solar Technology AG, Niestetal
•	SMS Siemag Process Technologies GmbH, Wien
•	Sonntag Verlag in MVS, Stuttgart
•	Speakers Excellence Deutschland Holding GmbH, Stuttgart
•	STATUS GmbH, Regensburg
•	Steria Mummert AG, Hamburg
•	Skytech AG, Oberhaching
•	SV (Deutschland) GmbH, Langenfeld
•	Sparkasse Burgdorf, Burgdorf
•	Speakers Excellence, Stuttgart
•	Stadt Velbert, Wirtschaftsförderung, Velbert
•	Stadtwerke Bochum Netz GmbH, Bochum
•	Steria Mummert AG, Hamburg
•	STB-Web, Steuerberaterportal, München
•	Sun Chemical, Offset Division, Frankfurt
•	TAFF TELIS Akademie für Finanzberatung und Führung,  

Regensburg
•	TransnetBW GmbH, Stuttgart
•	Trelleborg Sealing Solutions Germany GmbH, Stuttgart
•	U.I. Lapp GmbH, Stuttgart
•	Unilog Integrata Training AG, Stuttgart
•	Vaillant GmbH, Remscheid
•	VEGA Grieshaber KG, Schiltach
•	Verband deutscher Pfandbriefbanken e. V., Berlin
•	Verlag Dashöfer GmbH, Hamburg
•	Vet-Team Vechta GmbH, Vechta
•	Visicon EDV-Integration, Maintal
•	Viessmann Werke Berlin GmbH, Berlin
•	Voith AG, Heidenheim
•	VR-Leasing AG, Eschborn
•	VTU-Engineering GmbH, Graz
•	VTU-Engineering GmbH, Penzberg
•	VW France, Villers-Cotterêts
•	WestLB, Düsseldorf
•	XEO GmbH, Düsseldorf
•	Ypsomed AG, Burgdorf (Schweiz)
•	Zentral Krankenhaus, Bolzano
•	ZfU - International Business School, Thalwil/Zürich
•	ZLB Behring GmbH, Marburg 

In Zusammenarbeit mit Führungskräfte-Akademien und Seminarveranstaltern hat Stéphane Etrillard Fach- und  
Führungskräfte von fast allen DAX-Unternehmen geschult. Bei seinen Privatklienten aus Wirtschaft und Politik,  
gerade weil sie in der Öffentlichkeit stehen, bitten wir um Verständnis, dass wir keine Namen nennen dürfen.  
Wir sind zur Verschwiegenheit verpflichtet.

Referenzen
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Top Performance Group GmbH 
Schloss Elbroich 
Am Falder 4 
D-40589 Düsseldorf

Anmeldung zur Rhetorikausbildung – bestehend aus  
	 drei Intensiv-Seminaren

Vorname 	  Name 

Firma 

Funktion 

Adresse 

PLZ 			    Stadt 

E-Mail 

 Ja, ich melde mich zur Rhetorikausbildung mit drei Intensiv-Seminaren an.

Termine bitte unbedingt angeben: 

Telefonnummer(n) bitte unbedingt angeben: 

Unterschrift: 

Teilnahmebedingungen

Nach Eingang dieses Anmeldefaxes erhalten Sie eine schriftliche Anmeldebestätigung und eine Rechnung. Ab dem zweiten Teilnehmer aus demselben Unternehmen  
erhalten Sie eine Ermäßigung von 10 %. Bei Rücktritt bis 6 Wochen vor Seminarbeginn ist die halbe Teilnahmegebühr zu entrichten, danach ist die volle Gebühr fällig.  
Bei Nichterscheinen des Teilnehmers berechnen wir die gesamte Teilnahmegebühr. Die Stornierung bedarf der Schriftform. Selbstverständlich ist die Nennung eines  
Ersatzteilnehmers jederzeit möglich. Umbuchungen von Teilnehmern auf einen anderen Seminartermin sind nur nach Absprache mit uns möglich.  
Bei Umbuchung auf einen anderen Termin wird eine Bearbeitungsgebühr von 300,00 Euro zzgl. MwSt. pro Seminar erhoben.

Sollte der Trainer wegen höherer Gewalt, Krankheit, Unfall oder sonstiger, vom Trainer oder Veranstalter nicht zu vertretenden Umstände, ausfallen oder das Seminar aufgrund 
zu geringer Teilnehmerzahl abgesagt werden, erstattet Ihnen die Top Performance Group GmbH unter Ausschluss jeglicher Schadensersatzpflichten die bereits entrichtete 
Teilnahmegebühr selbstverständlich in voller Höhe zurück. Seminare können aus wichtigem Grunde verlegt werden. Die Teilnehmer werden unverzüglich informiert.  
Darüber hinausgehende Ansprüche sind ausgeschlossen. 

Die Übernachtungskosten trägt jeder Teilnehmer bzw. sein Unternehmen. Bitte nehmen Sie bei Bedarf Ihre Hotelreservierung direkt vor. Wir unterstützen Sie gerne dabei.

Alle genannten Preise verstehen sich zzgl. der gesetzlichen MwSt.

(Auch passend für‘s Fensterkuvert)

Einfach per Post oder Fax antworten.  
Seminar-Fax: (02 11) 936 77 77 - 1

(Bitte in Blockschrift ausfüllen)

	   1. Teilnehmer    

10%  Ermäßigung  ab dem 2. Teil-nehmer!
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